

主    題：優質談判協商技巧
日    期：109年11月5日（星期四） PM 1：30 ~4：30

主題大綱：1.何謂談判策略   2.為什麼要談判   3.談前自我檢測
               4.談判前的準備   5.談判四大迷思   6.對話式的談判
               7.優勢談判條件   8.談判目的雙贏   9.談判策略考量  10.談判利益原則
講    師：葉  鴻  裕   講師

講師簡介：學歷：國立中興大學 企管碩士
               現職：台中市政府不老高手、台灣訓練專家協會、
                      清涼音文化等各大企管公 司講師，世紀新聞社特派記者。
               經歷：聯合報系文教基金會講師，任職經濟日報近30年，
                     負責組織訓練、 活動規劃與採訪報導，舉辦財經論壇和行銷管理講  座，常受邀政府機關、社團協會、民間企業、各級學校演講
捷運：松江南京站1號出口（往吉林路口）公車：南京吉林路口下
上課地點：台北市南京東路2段72號6樓（台北市商業會會館）
費    用：免費（避免資源浪費，請報名時繳交伍佰元，於上課當天退費，屆時未出席者恕不退費，不便之處敬請原諒！）

報名方式：詳填報名表及匯款收據影本傳真至本會，名額有限（六十位），請儘早報名；若有不便之處敬請見諒。

          洽詢電話：2542-6366 # 21           聯絡人：林  杏  琳

          傳    真：2542-3799

          匯款帳號：國泰世華銀行（城東分行）  帳號：222-03-500055-3

                    戶名：台北市商業會

指導單位：經濟部中小企業發展基金      主辦單位：台北市商業會
台北市商業會（109）中小商業服務計畫研習課程

(((((    報  名  表   (((((
	公司名稱
	性別
	姓名
	課程日期

	
	
	
	

	
	
	
	


公司地址：                                                

電話：                傳真：               聯絡人：               

E-mail：                                          統一編號：                  
